Ishopinsho

Starke Losungen flr Ihr Unternehmen

Starke Unternehmen brauchen starke Losungen.

Multichannel Verkauf - die stationaren Vertriebspartner / Filialen verkaufen tiber beide Kanéle
- Geschaéft plus online - und steigern ihre Umsétze um plus 50% und mehr je Kunde.

Automatisierung der Artikeldatenpflege im Artikeldatenmanagement, senkt Kosten und
reduziert Fehler. Jederzeit vollstandige Artikeldaten in allen Systemen. PIM, Online-Shop,

Werbung, ERP-, WaWi-, Kassensystem

shoninsho

ishopinshop powered by Seminar-Shop GmbH
A-5020 Salzburg, Ziegeleistrasse 31

Tel.: +43 662 9396-0, Fax: +43 662 908664 — 70
marketing@i-shop-in-shop.com
www.ishopinshop.eu
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AUTOMATISIERUNG DER ARTIKELDATENPFLEGE MIT ishopinshop [shopinsho

Artikeldaten dndern sich laufend.
Taglich kommen neue Produkte auf
den Markt.

LIEFERANT A LIEFERANT B LIEFERANT C LIEFERANT D Ohne Artikeldaten kein Online-Shop,

()] EXCEL XML kein ERP, WaWi- oder
<l - Kassensystem.

v v

ishopinshop Artikeldaten-
Automatisierung Uber alle
Handelsstufen macht

H-P SPIP Stammdatenmanagement:

DATEN-POOL

* einfacher
o effizienter
* qualitativ besser
1’ « fehlerresistent
~g | ONLINE- : :
SHOP « bindet weniger Ressourcen
— « senkt die Kosten
Nur eine Datenschnittstelle und ein
& & & P Konverter je Lieferant bzw.
A4 v ¥ N4 Handelspartner, um die Artikeldaten-
 /  / \4 v pflege aller angebundenen
'l 'l M . Unternehmen zu automatisieren.

HANDLER A HANDLER B HANDLER C HANDLER D
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ishopinshop VERBESSERT IHR PIM GANZ WESENTLICH ! [shopinsho

PIM ist die perfekte Losung flr die

LIEFERANTEN — LIEFERANTEN : _
EXTERN ey €— EXTERN automatische Produktion von Unterlagen,
Werbemitteln, Schulungen, Katalogen,
Versand, ...

' e

INTERN

= sl

PIM © e
- :
PiP
= .\
" " ishopinshop liefert automatisiert die Daten,
die Ihr PIM und lhre Vertriebspartner
VERTRIEBSPARTNER VERTRIEBSPARTNER e
J bendtigen.
EXTERN EXTERN

B2B E-PROCUREMENT

EXTERN Kostengunstig und effizient.
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VERKAUFEN SIE HEUTE SO ? [shopinsho

Online-Shop ist ein eigener

=7 Vertriebsweg, wie eine
—b =3 Filiale
| .
— '\ Kunden werden im Internet
WalWi ONLINE-SHOP geworben |
Der Online-Umsatz ist vom
Filial-Umsatz entkoppelt
Kein Cross-Channel-
e,

‘ /' Marketing

Ll : \ v Motivation der Filialleiter und
Mitarbeiter fir den Online-

Shop ist Null
FILIALEN VERBRAUCHER
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SIE BIETEN KEINEN ONLINE-SHOP?

| \
WaWi ONLINE-SHOP
FILIALEN VERBRAUCHER
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|_sho insho

Sie bieten keine Online-
Einkaufsmdglichkeit.

Sie sehen zu, wie die
Kunden lhrer Filialen
irgendwo im Internet
einkaufen.

Die dabei verlorenen
Umsétze kdnnen Sie, mit
noch so viel Werbung, nicht
auffangen.

Einen Kunden der bei
Amazon einkauft und
zufrieden ist, wieder zu
gewinnen ist kaum maglich.



MULTICHANNEL-VERKAUF UBER DIE FILIALEN

L]
. .
Wali MASTER-SHOP
AN
FILIALEN

Iﬂ_

FILIAL-SHOP VERBRAUCHER
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Ishopinsho

Online-Shop ist in den
Filialverkauf integriert

Kunden werden im Internet
und in der Filiale geworben

Kunden, die im Master-Shop
einkaufen mochten, werden
in die ndchstgelegenen
Filiale geleitet.

Der Online-Umsatz ist mit
dem Filial-Umsatz gekoppelt

Cross-Channel Verkauf
steigert zusétzlich die
Umsatze

Motivation der Filialleiter und
Mitarbeiter fir den Online-
Shop ist hoch

Kauft der Verbraucher
sowohl in der Filiale als auch
Online, wird er um 50%
mehr ausgeben.



DAS PIP PRODUKT-INFORMATIONS-PLATTFORM KONZEPT '@ho ‘nsho
Alle Funktionalitat basiert auf vier Plattform Typen.
= PRODUKT-INFORMATIONS-PLATTFORM

HP Flr Hersteller, Werksvertretung

PIP Basis Produktdaten, Texte, Bilder Mediadaten

NATIONALE PRODUKT-INFORMATIONS-PLATTFORM

“P Fur Niederlassung, Landesvertretung
= NPIP Ubersetzungen, nationale Produktdaten, Preise, Lager

= SUPPLIER PRODUKT-INFORMATIONS-PLATTFORM

DATENPOOL,
HP Flr GroRhandel, Handelsketten, Einkaufsverbénde, ...
Artikeldaten von allen Lieferanten flir Einzelhandel plus Preise, Lager

l Fir Einzelhandel, Filiale, Mitglieder, e-Procurement

SUB Artikeldaten von allen Lieferanten
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